Unsere intelligente Losung fiir Sortimentsgestaltung

G Der Kl-basierte RetAll Purchase Navigator steigert die Effizienz Ihres Einkaufs und
(94 erhoht Ihre Profitabilitat durch Absatzschatzungen fir neue Produkte, bspw. fir die
neue Saison oder Sortimentserweiterungen.

Ein Foto mit dem Smartphone gentgt und wir geben Ihnen direkt eine verlassliche
Umsatzprognose fir ein unbekanntes Produkt in Ihrem Sortiment, damit Sie schnelle
Entscheidungen mit lhren Lieferanten treffen konnen.

Optimieren Sie die strategische Ausgestaltung Ihres Sortiments durch Synchronisation
der gesamten Einkaufsabteilung.
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Mithilfe unseres Tools finden Sie innerhalb weniger Sekunden den optimalen Preis fur
neue Produkte, um lhren Umsatz zu maximieren.
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Mehr Informationen

www.iais.fraunhofer.de/
retail-purchase-navigator



RetAll Purchase Navigator

Eine Kl-basierte Entscheidungshilfe zur Beurteilung der Produktrentabilitat

Der RetAll Purchase Navigator erméglicht eine Echtzeitbewertung der Rentabilitat eines Produkts noch vor der Aufnahme ins
Sortiment. Basierend auf KiI-gestltzten Analysen von Produktbildern und Verkaufsdaten vergleichbarer Produkte liefert das Tool
prazise Schatzungen zu Absatzmengen und ermittelt Empfehlungen fir Verkaufspreise zur Umsatzmaximierung. Dadurch wird
eine schnelle und objektive Entscheidungsfindung fir Handler wahrend Verhandlungen und Produktprasentationen von Lieferan-

ten und Herstellern ermaglicht.

Unsere Kl-basierte Losung

m |asst sich mit einem Klick bequem auf Threm Smartphone
nutzen.

= bietet in einem benutzerfreundlichen Dashboard eine Uber-
sicht Uber ahnliche Produkte und Verkaufszahlen im Sorti-
ment als Entscheidungshilfe.

= bestimmt flr Ihr Unternehmen die Preis-Absatz-Kurve fir
jedes neue Produkt, um Gewinne zu maximieren.

Technologische Funktionen

= Multimodale Generative Kl ermdglicht die Berticksichtigung
unterschiedlicher Datenquellen, sodass fundierte Entschei-
dungen getroffen werden konnen.

m  Ein intuitiver Preisregler erméglicht, potenzielle Verkaufs-
preise zu bewerten und zeigt Ihnen unmittelbar die Aus-
wirkungen lhrer Anderungen auf die voraussichtlichen
Abverkaufszahlen.

lhre Mehrwerte

m Effizienzsteigerung im Einkauf durch schnelle Analysen und

objektive Entscheidungen, die Ihnen bei lhrer Sortiments-
gestaltung helfen — keine Bauchentscheidung mehr.
Maximierung lhrer Verkaufschancen und lhres Umsatzes
durch fundierte Empfehlungen fir optimale Verkaufspreise
auch bei begrenzten Verkaufsdaten.

Eine einfache Bedienung Uber das Smartphone ermdglicht
Ihnen jederzeit einen bequemen Zugriff auf alle Funktionen.

Sie wollen mehr erfahren?
Kontaktieren Sie uns!

Gunar Ernis
Tel. +49 2241 14-2689
gunar.ernis@iais.fraunhofer.de
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